











Lampiran : Surat Keputusan
Nomor - 04/STIEWW/SK/VIIT/2024

30, Dra. SULASTININGSIH, M.5i. AKUNTANSI| PENGANTAR 1 3 MAJAT
AKUNTANSI PENGANTAR 1 3 MA/B
AKUNTANS!| PENGANTAR 1 3 AKIB
ANALISIS LAPORAN KEUANGAN 3 ARIAT
AKUNTANSI PENGANTAR 1 3 AKIAT
3. Dr. SYEH ASSERY, MM. AKUNTANS| PERBANKAN DAN LEMBAGA 3 MM/A
KEUANGAN SYARIAH
FIQIH MUAMALAH 3 MW/A
EVALUASI KINERJA DAN AKUNTABILITAS 3 MMW/A
KEUANGAN SYARIAH
32, Dr. USWATUN CHASANAH, M.Si. MANAJEMEN PEMASARAN 3 MAJAT
PEMASARAN STRATEGIK 3 MAB
MANAJEMEN PEMASARAN 3 MAB
PERILAKU KONSUMEN 3 MM/A
MANAJEMEN PEMASARAN 3 MMIA
o Dr. WAHYU PURWANTO, M3IE. SISTEM DAN TEKNOLOGI INFORMASI 3 MMIA
PERILAKLU DAN TEOR| ORGANISASI 3 MM/A
MANAJEMEN PERUBAHAN 3 MM/A
ELECTRONIC MARKETING 3 MMIA
M YENNI KURNIA GUSTI, SE. M.Si. PEMASARAN JASA 3 MAJA
PEMASARAN JASA 3 MA/E
KOMUNIKASI PEMASARAN 3 MaJ/C
PERILAKU KONSUMEN 3 MAB
35. YUNITA FITRI WAHYUNINGTYAS, PERILAKU KONSUMEN 3 MAAT
SE. MM. PERILAKU KONSUMEN 3 MAB
KOMUNIKASI BISNIS DAN NEGOSIASI 3 MA/C
36 ZULKIFLI, SE. MM SISTEM PENGENDALIAN MANAJEMEN 3 AKIB
AKUNTANSI SEKTOR PUBLIK 3 AK/B
AKUNTANSI SEKTOR PUBLIK 3 AKIAT
Yogyakarta, 5 Agustus 2024

SWidiastuti. S.E., M.Si./1—



STIE WIDYA WIWAHA
JL.LOWANU SOROSUTAN UH VI/20 YOGYAKARTA 55162
TELP. (0274) 377091 (HUNTING), FAX. (0274) 370394

DAFTAR PRESENSI KULIAH
SEMESTER GASAL 2024/2025

JURUSAN :MAGISTER MANAJEMEN
KODE MATA KULIAH :MM 034A
NAMA MATA KULIAH :PERILAKU KONSUMEN
KELAS ‘MM/A
NAMA DOSEN :Dr.Uswatun Chasanah, S.E., M.Si.
Pertemuan Ke
NO NIM NAMA MAHASISWA
11 2| 3| 4| 5| 6| 7| 8] 9 |10|11|12]13 |14 |15 | 16 | JML
1 | 221105000 | ANGGI LAKSAMANA v vV | v vV | v v v 7
2 | 221105060 |AYU UMAKA 4 4 2
3 | 222105062 |M REZA SEPTIANSYAH 4 4 4 4 4 4 4 4 4 9
4
5
6
7
JUMLAH HADIR 2| | 2 1 2 el o 4l 1| | o] 1] 1] 2
PARAF WAKIL KELAS
PARAF DOSEN PENGAJAR

NB : Bagi mahasiswa yg salah nama dan belum ada di presensi ini, harap lapor ke bagian akademik.

Yogyakarta, 3 Februari 2025
KAPRODI Dosen Pengampu

Dr. Priyastiwi, S.E., M.Si., Ak., CA. Dr. Uswatun Chasanah, S.E., M.Si.



STIE WIDYA WIWAHA
J.LLOWANU SOROSUTAN UH VI1/20 Yogyakarta 55162

TELP. (0274) 377091 (HUNTING), FAX. (0274) 370394

KEGIATAN PROSES PEMBELAJARAN
SEMESTER GASAL 2024/2025

Ruang Kuliah:RA 01

Hari Sabtu, Jam:18:30 WIB

PROGRAM STUDI :MAGISTER MANAJEMEN
NAMA MATA KULIAH :MMO034A-PERILAKU KONSUMEN
KELAS :MM/A
NAMA DOSEN :Dr.Uswatun Chasanah,S.E.,M.Si.
Keefektifan
. i i . Pelaksanaan eete t a Paraf
Minggu Rencana Materi Sesuai Pembelajaran Semester Mahasiswa
Ke (RPS) Kesan Jumlah Wakil
Tanggal Materi Kuliah Mahasiswa Hadir Dosen MHS
- PerkenalanRancangan Pembelajaran. 7 Sept2024 |- PerkenalanRancangan Pembelajaran.

1 - Definisi perilaku konsumen - Definisi perilaku konsumen ) .
- Pengaruh konsumen terhadap strategi pemasaran - Arti 18:30-20:00 |- Pengaruh konsumen terhadap strategi pemasaran 2 -
produk dimata konsumen - Arti produk dimata konsumen
- Needs, wants, & demands - Needs, wants, & demands
- Definisi persepsi 14 t 2024 | Definisi persepsi

2 - Hedonic consumption, Exsposure Sept 20 - Hedonic consumption, Exsposure ( )
- Attention, interpretation 18:30-20:00 - Attention, interpretation 1 -
- Behavioural learning theories - Behavioural learning theories
- Aplikasi dari pemahaman consumer's learning dalam pemasaran - Aplikasi dari pemahaman consumer's learning dalam pemasaran
- Consumer's memory: Tingkatan Pengetahuan Konsumen - Consumer's memory: Tingkatan Pengetahuan Konsumen

- Kebutuhan konsumen
- Kebutuhan konsumen 21 Sept 2024

3 - Hubungan konsumen dan produk Consumer's Value P - Hubungan konsumen dan produk Consumer's Value 1 ( )
- Definisi budaya dan pengaruhnya terhadap strategi pemasaran 18:30-20:00 [ Definisi budaya dan pengaruhnya terhadap strategi pemasaran g
- Product's Ritual - Product's Ritual
- Gaya hidup konsumen 28 Sept 2024 [ Saya thidup kons#?en ]

4 - Pemetaan gaya hidup i Ae";.e .aa; .ge;]ya ' "#? Behavioural 2 L
- Analisis Psichographic Behavioural - Targetin 18:30-20:00 [ 2nalss "sichographic Sehavioura

grap geting I Targeting
- The Power of Attitudes - The Power of Attitudes
kt 2024

5 - Types of Attitudes 5 Okt 20 Types of Attitudes 1 .
- Hubungan antara sikap dan perilaku 18:30-20:00 [ Hubungan antara sikap dan perilaku
- Peran pemasaran dalam merubah sikap I Peran pemasaran dalam merubah sikap
- Jenis keputusan 12 Okt 2024 - Jenis keputusan ) y

6 - Tahapan pengambilan keputusan - Tahapan pengambilan keputusan (Z.
- Kebiasaan vs kesetiaan 18:30-20:00 - Kebiasaan vs kesetiaan =
- Pengaruh situasi terhadap perilaku konsumen - Pengaruh situasi terhadap perilaku konsumen
- Pengaruh informasi - Pengaruh informasi 2
- Tugas dari seorang salesperson - Tugas dari seorang salesperson
- Kepuasan pasca pembelian - Kepuasan pasca pembelian
- Product disposal - Product disposal
- Conformity - Conformity

7 - Opinion leadership 19 Okt 2024 - Opinion leadership 1 / .
- Word-of-mouth communication 18:30-20:00 | Word-of-mouth communication 7=
- Media sosial ’ ’ - Media sosial

8 Ujian Tengah Semester (UTS) R Ujian Tengah Semester (UTS) 0 %




- Pengambilan keputusan dalam organisasi 9Nov 2024 [ ﬁengamg!:an I;epu:usan ga:am Er?anlsa&
9 - Pengambilan keputusan dalam keluarga i Pengam Iind (lapu usan as{n iuar?a 1 1
- Peran anak dalam pengambilan keputusan 18:30-20:00 [ Ferananak dalam pengambiian kepulusan
- Struktur kelas sosial 16 Nov 2024 | Struktur kelas sosial
10 - Komponen kelas sosial - Komponen kelas sosial
- Budaya dan akulturasi budaya 18:30-20:00 | Budaya dan akulturasi budaya =
- Stereotip etnis dan ras - Stereotip etnis dan ras 1
- Bagaimana agama mempengaruhi perilaku konsumen - Bagaimana agama mempengaruhi perilaku konsumen
- Generation gap L Generation gap
- Segmentation base 23 Nov 2024 | Segmentation base
11 - Person/situation segmentation - Person/situation segmentation 1 ?
- Product positioning 18:30-20:00 |- Product positioning =
- Strategi segmentasi I Strategi segmentasi
- Product environment 30 Nov 2024 [ Product environment
12 - Product strategy - Product strategy '
- Jenis-jenis promosi 18:30-20:00 |- Jenis-jenis promosi ) 1 -
- Proses dan tujuan promosi - Proses dan tujuan promosi
- Tujuan dari harga - Tujuan dari harga
- Pricing strategy I Pricing strategy
- The BCG Matrix
13 - The BCG Matrix 7Des2024 [ gondlife Cycle & Product Life Cycle 0
- Brand Life Cycle & Product Life Cycle 18:30-20:00 | Areason to die =
- Areason to die
14 Des 2024
14 - Pembahasan topik terkini perilaku konsumen - Pembahasan topik terkini perilaku konsumen 1 g
18:30-20:00 -
21 Des 2024 ) T
15 - Pembahasan topik terkini perilaku konsumen - Pembahasan topik terkini perilaku konsumen 1 )
18:30-20:00 -
11 Jan 2025
16 Ujian Akhir Semester (UAS) Ujian Akhir Semester (UAS) 2 .
18:30-20:00 %

MENGETAHUI
KAPRODI :

Dr. Priyastiwi, S.E., M.Si., Ak., CA.

Ketua GKM Prodi

Hasanah Setyowati, S.E., M.Si., Ak., CA.

Yogyakarta, 3 Februari 2025
Dosen

Dr. Uswatun Chasanah, S.E., M.Si.




STIE WIDYA WIWAHA
JL.LOWANU SOROSUTAN UH VI1/20 YOGYAKARTA 55162
TELP. (0274) 377091 (HUNTING), FAX. (0274) 370394

PRESENSI UJIAN AKHIR SEMESTER
MAGISTER MANAJEMEN STIE WIDYA WIWAHA YOGYAKARTA
SEMESTER GASAL 2024/2025

KODE MATA KULIAH :MMO34A
NAMA MATA KULIAH :PERILAKU KONSUMEN
KELAS :MM/A
NAMA DOSEN :Dr.Uswatun Chasanah, S.E., M.Si.
Nilai KOMPONEN PENILAIAN Nilai TandaTangan
No N Abjad NANA MARASISWA Presensi Tugas Ujian MID Ujian Akhir Mahasiswa
. 9 ) Akhir
1 221105000 B ANGGI LAKSAMANA
2 221105060 ) AYU UMAKA
3 222105062 AB | MREZA SEPTIANSYAH
4
5
6
7
8
9
10
11
12
13
14
15
16
17
18
19
20

Yogyakarta, 3 Februari 2025

Dosen Pengampu

( Dr. Uswatun Chasanah, S.E., M.Si.)
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